
Tor zum Erfolg

Liebe Vertriebsmitorbeiierinnen- und mitorbeiter,

mit dieser Überschrilt, die ich von dem Buch r,rnseres Verkoufstroiners,
Henn Wifimonn, obgeleitet hobe, möchie ich Sie ermutigen, deutlich
häufiger ols in der Vergongenheit die von uns ongebotenen
Schulungen zu besuchen.

Jeder Profiweiß, dqss nur siöndiges Troining ihm sein Niveou erhöli
oder ihn im ldeolfsll immer besser mocht. Niemond im Sport köme quf
die ldee, doss troinieren nichi notwendig wöre. Ebenso wie die
Muskeln broucht ober ouch unser Gehirn regelmößiges Troining, um
sich zu entwickeln.

Dos Buch von Henn Wittmonn beschöftigt sich doher quch
folgerichtig domit, wos den Erfolgreichen von dem Nichterfolgreichen
unterscheidet.

Ein ous meiner Sicht einprögsomer Spruch dorin lautet

"Gewonnen und verloren wird zwischen den Ohren"

Dobei hoben cuch die Erfolgreichen oft verloren, sind ober immer
einmol mehr oufgestonden als sie hingefollen sind und hoben den
Nichterfolg durch Analyse genutzt, um sich zu verbessern. Und
irgendwonn hotten sie den Dreh rous.

Der Erfolglose weiß in der Regel genou wos er bröuchte und deaeit
nichi hot, um zu verkoufen. Der Erfolgreiche weiß wcs er hot, um zu

verkoufen. Für den Erfolglosen ist der Preis höufig dos Problem. FÜr den
Erfolgreichen spielt der Preis keine Rolle.

Dos dem so ist erfohren wir immer wieder im Gespröch mit
verschiedenen Menschen. Aber wcrum ist dos so. Dies ist die olles
enischeidende Froge und deren Beontwortung heißt:

"Die ERFOLGREICHEN wissen wos sie wollen. richlen olle Aktivilöten quf
dieses Ziel qus und lroinieren so longe, bis sie den Dreh rous hoben".

Dies gilt sowohl für Spitzengeiger, Fußboller, und SpitzenverkÖufer!

Desholb lossen Sie uns in den kommenden Monoten gemeinsom mit
den besten Troinern intensiv doron arbeiten, dies Zielzu eneichen.

Bitie melden Sie sich hieau im Sekretoriot in Weinsheim on und
beginnen Sie heule mit dem Stort in ein erfolgreicheres
Verkoufsleben.

lhr

ffi


